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Schulungen:
Dirk Michaelis

Schulungen

Die Weiterbildung / Qualifizierung der Mitarbeiter ist einer der wesentlichsten
Faktoren in der Potenzialoptimierung eines Unternehmens. Wenn alle
Mitarbeiter an ,einem Strang” ziehen sollen, wird die interne Schulung von
Abteilungen oder Teams zur zentralen Aufgabe. Schulungen fiir Inre Verkaufer
oder |hre Servicemitarbeiter sind daher ebenso in unserem Portfolio wie
Trainingseinheiten fir |hre angehenden oder auch langjahrigen
Flhrungskrafte.

Der Vorteil unserer .Inhouse-Seminare* liegt in der Verknlpfung der
Schulungsinhalte mit den spezifischen Besonderheiten lhres Unternehmens.
Der Vorteil unserer ,Outdoor-Seminare* liegt in der Verankerung und
Verinnerlichung der erlebten und gelernten Seminarinhalte.

Coaching

Viele Unternehmen nutzen nicht einmal 70% ihres eigentlichen Potenzials. Im
Dialog mit allen Beteiligten entwickeln wir gemeinsam Strukturen und
Prozesse, mit denen Sie das Potenzial lhres Unternehmens optimal
ausschopfen kénnen.

Im Coaching visualisieren wir reale Ablaufe und machen sie fiir alle Beteiligten
transparent. Zusammen mit lhnen und lhren Mitarbeitern erarbeiten wir uns
einen gangbaren Weg und fuihren Sie sicher durch die von Ihnen angestrebten
Verénderungsprozesse.

Coaching:
Dr. Julia Michaelis
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- Rentabilitétsberechnungen
- Cash-Flow Analysen - - .
c Liquidi‘lﬂtsplanungeP p—") pe [
- Bilanzen -

erstellen, auswerten und Uberprifen. In Kooperation mit unabhangigen
Finanz- und Steuerexperten scannen wir Ihre Bilanzen und optimieren |hre
Finanzstrategie.

Wirtschaftsberatung:
Michael Kroog-Thies

_iarketing:
Sven Recker
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Marketing
Mehrdenn je gilt heute das Prinzip ,Anders werben"!

Eine Philosophie, die Survival Consult fir seine Kunden in den Fokus des
Handelns riickt. Werbung soll ins Herz treffen und die Identitdt lhres
Unternehmens kommunizieren. Gut beraten sind Sie aus diesem Grund nur
mit individuellen Werbekampagnen, die sich vom Mitwettbewerb
unterscheiden und lhre Zielgruppe begeistern.

Wir helfen lhnen dabei, lhre Ziele zu visualisieren und richtig Gber alle
medialen Kanale zu kommunizieren. Survival Consult begleitet Sie zudem bei
der Steuerung von unternehmerischen Findungsprozessen, wie z.B. der
Definition lhres Unternehmensleitbildes und der Kommunikation lhrer
Unternehmenswerte. Aulerdem unterstitzen wir Sie bei der
Imageentwicklung und lhrer Positionierung am Markt.
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 FUhrungskrafteschulungen ~ Coachings zur Leitbild- und Zielentwicklung *

» TeambildungsmaRnahmen (Outdoor—Semlnar)* 2\ |_I — Marketing und Vertriebsberatung *
» Seminare fur Verkauf Social Commercial und eBusiness *
» Seminare fur Kundenorientierung und Service Wirtschaftsberatung «

LG AGCTH =T At WACALs
* Unsere Outdoor-Seminare ﬁiéfé?fﬂfr'in Kooperation mit WSMZFEAEport an! m@ 1l

w‘mfunaport de

Kontakt: SURVIVAL CONSULT * phone: 0441 - 950 788 3 » eMail: info@survival-consult.de * www.survival-consult.de



= Flihrungskrafteschulungen

» TeambildungsmafRnahmen (Outdoor-Seminar)*
« Seminare fiir Verkauf

+ Seminare fiir Kundenorientierung und Service

* Unsere Outdoor-Seminare bieten wir in Kooperation mit WSM-Funsport an!

Coachings zur Leitbild- und Zielentwicklung «
Marketing und Vertriebsberatung «

Social Commercial und eBusiness *
Wirtschaftsberatung «

wamfunspore. de

Kontakt: SURVIVAL CONSULT + phone: 0441 - 950 788 3 » eMail: info@survival-consult.de « www.survival-consult.de
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Schulungen:

Dirk Michaelis
Schulungen
Die Weiterbildung / Qualifizierung der Mitarbeiter ist einer der lichsten
Faktoren in der Potenziale eines Ur Wenn alle

Mitarbeiter an .einem Strang” ziehen ;dlen wird die interne Schulung von
gen ader Teams zur gen fur lhre Verkaufer

oder Ihre Semcemluarberter sind daher ebenso in unserem Portfolio wie
Tr i fir Ihre ang d oder auch langjahrigen

Fuhrurlgskraﬂe.

Der Vortell unserer Inhouse-Seminare” liegt in der Verkndpfung der
Schulungsinhalte mit den spezifischen weiten lhres Unterr

Der Vorteil unserer ,Outdoor-Seminare” liegt in der Verankerung und
Verinnerlichung der erlebten und gelernten Seminarinhalte.

Coaching
Viele Unternehmen nutzen nicht einmal 70% ihres dgsnﬂlchan Potenzials. Im
Dialog mit allen wir und

Prozesse, mit denen Sis das Potenzial Il'l'as Unternehmens optimal
aussd‘i&pfenkﬂnnen

Im Coaching visualisieren wir reale Abldufe und machen sie fur alle Beteiligten
transparent. Zusammen mit Ihnen und Ihren Mitarbeitern erarbeiten wir uns

Wirtschaftsberatung
Anhand von hard facts" kénnen wir auf lhren Wunsch

- Rentabilitdétsberechnungen
- Cash-Flow Analysen

- Liguiditatsplanungen

- Bilanzen

einen gangbaren Weg und fihren Sie sicher durch die von Ihnen ang t
Veranderungsprozesse.

Coaching:
Dr. Julia Michaelis

und dberprifen. In ion mit i
Finanz- und Steuerexpertan scannen wir Ihre Bilanzan und optimieren Ihre
Finanzstrategie.

Wirtschaftsberatung:
Michael Kroog-Thies

Marketing: =
Sven Recker

Marketing
Mehr denn je gilt heute das Prinzip ,Anders werben|

Eine Philosophie, die Survival Consult filr seine Kunden in den Fokus des
Handelns rickt. Werbung soll ins Herz treffen und die Identitat Ihres
Unternehmens kommunizieren. Gut beraten sind Sie aus diesem Grund nur
mit individuell Wer pagnen, die sich vom Mitwettbewerb

und lhre Zielgruppe b i

Wir helfen Ihnen dabei, |hre Ziele zu visualisieren und richtig (ber alle
medialen Kanale zu kemmunizieren. Survival Consult begleitet Sie zudem bei
der Steuerung von L hmerischen Findungsp wie zB. der
Definition Ihres Unternet leitbildes und der Kc ikation |hrer
Unternshmsnswerte Aulerdem unterstitzen wir Sie bel der

icklung und Ihrer Positioni am Markt,
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